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Esam ģimenes uzņēmums

 Diāna Krogzeme

Uzņēmuma vadītāja

 Andris Krogzems

Attīstības vadītājs

• Bez mums uzņēmumā pastāvīgi nodarbināti 6 darbinieki

• Ik gadu mums palīdz ap 30 sezonas laukstrādnieku



Mūsu galvenie ieņēmumu posteņi ir

 No bioloģiskās lauksaimniecības:

 Upeņu stādi

 Upeņu ogas

 No citas darbības:

 Augļkopības tehnikas tirdzniecība

 Ogu tirdzniecība (ieprikšana no citām saimniecībām, 

attīrīšana un realizācija eksportā)



Īsumā

 2009. gadā pārcēlāmies no Rīgas un dibinājām uzņēmumu

 Sākām kā dekoratīvo stādu audzētava

 2013. gadā specializējāmies upeņu nozarē, izaudzējām un pārdevām pirmos 8000 upeņu 
stādus

 2014. gadā uzsākām savu ražojošo ogu komercdārzu ierīkošanu

 2015. gadā veicām apjomīgas investīcijas stādu audzēšanas mehanizācijā un ražošanas 
apjoma palielināšanā

 2016. gadā uzsākām pāreju uz bioloģisko saimniekošanu

 2017. gadā sasniedzām 500 000 stādu ražošanas apjomu

 2018. gadā uzsākām stādu eksportu uz Vāciju, Austriju un Igauniju

 2020. gadā uzsāka darbu saldētu ogu pirmapstrādes iecirknis

 2020. gadā eksportējam ogas uz Nīderlandi, Poliju un Igauniju

 Šobrīd apsaimniekojam 101 ha LIZ, no kuriem 72 ha ir upeņu stādījumi, 4 ha 
smiltsērkšķi, 5 ha stādu audzēšanai



Finanšu dinamika (EUR)

* Investīcijas kopā – 1 077 441 EUR

** Apgrozījums, neskaitot ES maksājumus (Eksports)

*** Provizoriski

Gads Investīcijas* Apgrozījums** Darba algas Nodokļi

2013 4 546 44 966 7 399 6 317

2014 56 832 48 446 12 093 10 380

2015 132 202 179 200 26 664 10 510

2016 104 011 236 851 42 153 47 970

2017 146 979 346 976 61 736 93 590

2018 122 771 432 710 (10 000) 57 972 82 580

2019 80 100 615 000 (201 000) 55 000 74 000

2020 *** 430 000 632 000 (250 000) 59 900 75 850
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Izaugsmes pamats

 Produkts

 Atbilstošs ierobežotajām LIZ platībām

 Spēja izaudzēt apjomu

 Spēja nodrošināt kvalitāti

 Tirgus tendences

 BIO pārtikas patēriņa pieaugums pasaulē

 Nelielā konkurence eksporta tirgos

 Kooperācija

 Mārketinga un pārdošanas stratēģija

 Nodokļu politika – Sezonas laukstrādnieku programma



Grūtības un draudi

 Augu veselības nodrošināšana ilgtermiņā

 Klimata izmaiņas

 Mēslošanas veidu nepietiekamība

 Augu aizsardzības paņēmienu trūkums

 Iespējamās tirgus izmaiņas vidējā termiņā

 Piedāvājuma palielināšnās eksporta tirgos

 BIO pārtikas cenu pakāpeniska pazemināšanās

 Sezonas laukstrādnieku programmas apturēšana



Bio produktus ražot eksportam VAR!


